
Business Model Canvas Date: 

Gruppo di riferimento 

A quale gruppo specifico vogliamo rivolgerci? 
(Ad esempio donne, lavoratori anziani, lavoratori 
poco qualificati, migranti) 

Risorse chiave 

Quali risorse sono necessarie internamente per 
farlo accadere? (Ad es. Capacità delle risorse 
umane, budget, supporto alla gestione, 
conoscenza, ecc.) 

Attività chiave 

Quali azioni concrete dobbiamo intraprendere? 
(Ad esempio corsi di formazione, ecc.) 

Offerte di valore 

Quali offerte o condizioni concrete 
possiamo fornire per far sì che questo 
gruppo si unisca o rimanga? 

Valore per l'azienda 

Qual è il vantaggio per 
l'azienda se questo gruppo 
viene incluso con successo? 

Canali 

Come possiamo raggiungere questo gruppo? 

(Ad esempio piattaforme, organizzazioni, social 
media ecc.) 

Partner chiave 

Chi può sostenerci in questo processo? 

(Ad esempio organizzazioni, ONG, fornitori di 
formazione, ecc.) 

 

Struttura dei costi	 Relazioni 
What costs or investments are connected to these measures?	 Che tipo di cultura aziendale e relazioni sono necessario in modo che questo gruppo si senta il benvenuto e 
includad? 
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